ROZMOWY 1:1
Strategia

1. Cel

2. Scenariusz spotkania

3. Przygotowanie do spotkania

4. Przypisanie twarzy rozmówcy do projektu

5. Wiedza o rozmówcy

6. Materiały  związane z tematem(raporty, dane, informacje, zarys pomysłu)

7. Przygotowanie korzyści i zysków

8. Przygotowanie otoczenia potencjalnych ambasadorów

9. Wiedza o stanie istniejącym, diagnoza, ankiety

10. Podsumowanie oraz ustalenie dalszych kroków

11. Sposoby dalszego kontaktu

12. Notatka prasowa

Techniki
1. Miejsce, czas

2. Komplementowanie

3. Wizerunek własny

4. Kultura osobista

5. Pewność siebie

6. Materiały

7. Zdjęcie z Pałacu Prezydenckiego (as w rękawie)

8. Mapa zysków

9. Reprezentacja Liderów

10. Wzajemny szacunek

11. Pierwszeństwo

12.  Dyplomacja

13. Świadomość zachowań

14. Elastyczność

15. Znajoma osoba

16. Technika niewerbalna
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